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Apresentação Institucional



Esta apresentação não constitui uma oferta, convite ou pedido de qualquer forma, para a subscrição ou compra de ações ou qualquer outro

instrumento financeiro, nem esta apresentação ou qualquer informação aqui contida formam a base de qualquer tipo de contrato ou compromisso .

O material que se segue contém informações gerais sobre os negócios da LPSBrasil ðConsultoria de imóveis S.A. e controladas (òLPSó)datadas de 30

de Junho de 2019. Esta apresentação não deve ser entendida como aconselhamento a potenciais investidores . Estas informações não se propõem

estarem completas e estão sob a forma de resumo . Nenhuma confiança deveria ser realizada na exatidão das informações aqui presentes e nenhuma

representação ou garantia, expressa ou implícita, é feita em relação à exatidão da informação aqui presente .

Esta apresentação contém afirmações que podem contemplar previsões futuras e estas são somente previsões, não garantias de desempenho futuro .

Os investidores são avisados de que tais previsões acerca do futuro estão e serão sujeitas a inúmeros riscos, incertezas e fatores relacionados às

operações e aos ambientes de negócios da LPS,tais como : pressões concorrenciais, o desempenho da economia brasileira e da indústria, mudanças

em condições de mercado, entre outros fatores presentes nos documentos divulgados pela LPS. Tais riscos podem fazer com que os resultados da LPS

sejam materialmente diferentes de quaisquer resultados futuros expressos ou implícitos em tais afirmações acerca do futuro .

A LPS acredita que, baseada nas informações atualmente disponíveis para os seus Administradores, as expectativas e hipóteses refletidas nas

afirmações acerca do futuro são razoáveis . Também, a LPSnão pode garantir eventos ou resultados futuros, bem como expressamente nega qualquer

obrigação de atualizar qualquer previsões futuras aqui presentes .
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ü Aviso importante



Destaques da Companhia
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1935 40õs 50´s 60´s 70´s 80´s 90´s 2000´s 2010´s 2019

ÁSr. Francisco

Lopes inicia

suas atividades

intermediando

propriedades .

ÁPrimeiro logo da

Companhia .

ÁLançamento dos

primeiros edifícios

dentro do conceito

de condomínios .

ÁPrimeiro comercial

de TV de um

empreendimento

imobiliário .

ÁInicia parcerias de

longo prazo com a

Gomes de Almeida

Fernandez (Gafisa ).

ÁLançamento e intermediação

de 14 edifícios comerciais na

Avenida Paulista e de 11

edifícios comerciais na Região

da Av . Faria Lima.

ÁCriação do sistema de

lançamento com showrooms

e material de marketing para

atrair clientes durante o final

de semana .

ÁTorna-se referência em

lançamentos imobiliários e

apresenta seu novo logo .

ÁIdentifica a Marginal

Pinheiros como uma área

atrativa e lança um dos

primeiros edifícios na

região .

ÁInicia a intermediação

de flats.

ÁSócia do Grupo Espírito

Santo na intermediação

de um dos maiores

lançamentos em Lisboa :

Parque dos Príncipes.

ÁIntroduz o conceito de

clubes de condomínios .

ÁConquista do primeiro

prêmio Top Imobiliário

em 1993 como Maior

Corretora Imobiliária .

ÁTorna-se um importante òplayeró

no segmento de loteamentos .

ÁRealiza seu IPO em Dez/ 2006.

ÁInicia sua expansão geográfica

com 7 aquisições no mercado

primário .

ÁJoint Venture com o Banco Itaú

para criação de uma promotora

de financiamentos imobiliários

(CrediPronto ).

ÁEm uma década, triplica de

tamanho, reforçando sua posição

de liderança .

ÁWebsite da Lopes se torna líder no

mercado imobiliário .

ÁMais de 350 clientes

(homebuilders) no mercado

primário divididos entre listados

e não -listados .

Á5 aquisições no mercado

primário e 13 aquisições no

mercado secundário .

ÁMercado secundário torna -se

responsável por 25% das

intermediações totais .

ÁRealização de Follow -on .

ÁRollout da marca Lopes para

nossas operações no mercado

secundário .

ÁConsolidada posição

estratégica em 9

Estados e DF, 83 anos

de experiência, mais

de 8 mil corretores

associados e mais de

90 lojas entre

franquias e lojas

próprias .
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ü Histórico da Companhia



1. Pesquisa realizada em abril/2017. 5

ü Reconhecimento da Marca

Reconhecimento das Imobiliárias¹ Reconhecimento dos Portais Imobiliários¹
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Lembraram da Marca Top of Mind

òQuando voc° pensa em intermedia­«o 

imobiliária, qual primeira empresa que vem a 

sua mente?

ó
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Ranking Top of Mind ¹

53%
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65%
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Conhecem a Marca Top of Mind

Lembraram da Marca

òLopes é 1ª no ranking das marcas mais conhecidas no mercado de intermediação 

imobili§ria.ó
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ü Modelo de Negócios

Joint Venture com o Banco Itaú 

oferecendo serviços de crédito 

imobiliário

Posicionamento único no Brasil. Atua no 

mercado primário em todas as faixas de 

rendas.

MLS Lopes: maior rede de imóveis do 

mercado secundário em operação no 

Brasil.

Mercado Primário Mercado Secundário Crédito Imobiliário
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Aplicação da força da 

Lopes para ajudar os 

corretores a serem mais 

produtivos e construírem 

negócios mais lucrativos.

A estratégia de crescimento da 

Lopes está focada em um objetivo 

principal, que é o mindset do nosso 

planejamento estratégico e é 

apoiada por cinco ferramentas 

fundamentais.

ü Estratégia de Expansão



Fonte: Google Analytics . 
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ü Website Institucional

VMais de1,000,000 fãs no Facebook;

VAlto nível de engajamento e menções espontâneas ;

V Líder nas mídias sociais ; 

Orgânico: 53%

Pago: 29%

Direto: 18%

LEADS

www.lopes.com.br

VMais de 6 milhões de visitantes

VAplicativo para iPhone 

e Android;

VPrimeira imobiliária a lançar 

aplicativo para iPad .

Mídias Sociais

Maior Website das 

Companhias do setor 

imobiliárionies

Forte investimento em 

mídia online

Aumento na Geração 

de Leads

Maior Conversão em 

Negócios
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ü Iniciativas Recentes

O portal da Lopes foi 

redesenhado e atualizado

Maior engajamento 

nas redes sociais

Lançamento de um site específico 

para o público de alta renda

Criação de página de site 

personalizada para cada corretor


